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Af Lars Erik Skovgaard

Der er fortsat penge at tjene 
ved at flytte simple lønkonti 
væk fra de store banker. De 
største banker er nemlig langt 
fra dem, der giver kunderne 
de bedste tilbud. Det gælder 
også selv om Danske Bank 
netop har sat en ny kunde-
pakke i søen, der afskaffer en 
række »hverdagsgebyrer« for 
kunder, der bruger netbank.

Det er tæt ved 600 kroner, 
som en familie der i snit har 
20.000 kroner stående på 
sin bankkonto, kan tjene om 
året ved at flytte kontoen til 
eksempelvis Skandiabanken, 
der sammen med Nykredit 
Bank og Basisbank.dk er de 
billigste og bedste steder at 
have en almindelig lønkonto. 

Det viser en sammenlig-
ning af, hvad det koster at 
have en helt almindelig løn-
konto i et bredt udsnit af dan-
ske banker, som Mybanker.dk 
har udarbejdet for Berlingske 
Business.

Kontorchef Morten We-
stergaard fra Mybanker.dk 
siger, at Danske Bank med 
sit nye udspil er blevet mere 

konkurrencedygtig end før.
»Men de er ikke billigst. 

Fortsat er det billigere at 
være kunde hos enten Skan-
diabanken, Nykredit Bank el-
ler Basisbank.dk,« siger Mor-
ten Westergaard.

Der er især ét sted, hvor 
Danske Bank dumper i kam-
pløbet om at være bedst, og 
det er på de renter, man får 
for at have en positiv saldo på 
ens konto. 

Her vil man fremover hos 
Danske Bank få 0,625 procent 
i årlig rente, hvilket er lidt 
mere end før, men fortsat be-
tydeligt under de tæt ved 3,5 
procent, som renten er oppe 
på hos både Nykredit Bank, 
Basisbank.dk og Skandiaban-
ken.

»Renten på indlån hos Dan-
ske Bank er ikke skarp nok. 
Men når det gælder gebyrer, 
ligger Danske Bank pænt 
med deres nye koncept,« si-
ger Morten Westergaard.

Skift bank
Økonom i Forbrugerrådet, 
Lotte Aakjær Jensen opfor-
drer da også folk til at skifte 
bank, hvis de kan finde en, 

der er bedre og billigere.
»Vilkårene for alle ville 

blive bedre, hvis flere flyt-
tede bank. Nogle forsøger at 

prutte om prisen og presse 
banken til at give bedre ren-
ter og lavere gebyrer. Men det 
er mere effektivt at flytte og 
stemme med fødderne. Det 
vil tvinge de store banker til 
at komme med endnu bedre 
tilbud, end vi ser nu,« siger 
Lotte Aakjær Jensen.

Hun tilføjer dog, at det ikke 
altid er så enkelt, som det ly-
der, at skifte bank. 

»En lønkonto er nem nok 
at flytte. Men mange har så 
også meget andet, eksem-
pelvis pensioner og værdipa-
pirer. De kan være lidt mere 
vanskelige at flytte. Men det 
bør ikke afholde folk fra at 
tage skridtet. Nogle tror, det 
er meget besværligt at skifte 
bank, og frygter eksempelvis 
at alle ens regninger, der er 
meldt til PBS, ikke kommer 
med over i den nye bank. Men 
det er blevet nemmere de se-
nere år, og der er også fastsat 
regler om, at det eksempelvis 
ikke må tage mere end 14 
dage at skifte fra én bank til 
en anden,« siger Lotte Aakjær 
Jensen.

De små vinder ind
Skandiabanken er en af de 
banker, der for tiden får en 
del nye kunder, og de ordner 
stort set alt det praktiske for 
kunderne. 

Direktør for Skandiaban-
ken, Henrik Vad, siger, at 

de  modtager pænt med nye 
kunder, og de kommer især 
fra de storbanker der ikke 
kan - eller vil - stille optimale 
priser.

»Vi fik 2.600 nye kunder 
alene i de første tre måne-
der af 2007, så vi nu er oppe 
på 120.000. Langt de fleste 
er kommet fra Danske Bank 
og BG Bank, men vi får også 
kunder fra Nordea og Jyske 
Bank,« siger Henrik Vad.

Han tilføjer, at det sidste 
nye udspil fra Danske Bank 
skærper deres profil. 

»Så det kan måske føre til, 
at flere kunder bliver i Dan-
ske Bank, og vi fremover får 
en lidt mindre tilgang. 

Men vi har også planer om 
at se på hele vores prisstruk-
tur, og hvordan den kan gøres 
endnu mere attraktiv. Vi har 
ikke det store hastværk lige 
her og nu, fordi vi ligger i den 
bedste ende. Men vi kommer 
til at se på vores priser og 
renter, og har fortsat en klar 
målsætning om, at vi vil både 
fastholde og tiltrække attrak-
tive kunder,« siger Henrik 
Vad.

At danskerne er forholds-
vis loyale over for deres bank 
ses tydligt på bankernes 
regnskaber. Bankernes over-
skud sætter nye rekorder år 
efter år. 

les@berlingske.dk

Danske Bank fortsat i den 
dyre ende med lønkonti

Priser på lønkonti i danske banker

48 kontanthævninger i eget institut i åbningstid
5 hævninger med Visa/dankort i fremmed PI i udlandet
Tilslutning til homebanking + årligt abonnement
60 regninger via homebanking
12 faste overførsler til konto i andet institut
1 årsgebyr Visa/dankort
Pakkegebyr
Transaktionsgebyr for bevægelser på konto
Sum
Eksempel: 10.000 kr.
Rentesats
Indestående på 10.000 kr.
Årlig sum (gebyr + renteindtægt)
Eksempel: 20.000 kr.
Rentesats
Indestående på 20.000 kr.
Årlig sum (gebyr + renteindtægt)
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Alle satser pånær Danske 24/7 og Danske Basis+ er indhentet den 2. maj 2007 - de nævnte produkter er indhentet 15. maj 2007. Serviceydelser er beregnet pr. år ved det givne forbrug. Flere af kundepakkerne indeholder andre fordele.
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*) Inkl. American Express og MasterCard basis. **) **) Inkl. MasterCard basis.  ***) Pakken inkluderer Mastercard med rejseforsikring.
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KONKURRENCE. Bankerne er begyndt at slås om 
kunderne, og det giver kunderne store fordele. Men 
de store banker kan fortsat ikke slå de små og billige 
netbanker på pris, viser undersøgelse fra Mybanker.
dk.

Henrik Vad, direktør i Skandiabanken, oplever en stor kunde-
tilgang fra Danske Bank og BG Bank. Arkivfoto: Rune Feldt-
Rasmussen


